
                                                                            

Auteur Titel  Uitgever ISBN Prijs Jaar 

R. Bolton People skills. Het geheim van 

helder en overtuigend 

communiceren 

Maven Publishing 9789491845666 €25,00 2015 

F. Schulz von Thun Hoe bedoelt u? Wolters-

Noordhoff 

9789001706265 €42,95 2010 

R. Fisher,  

W.L. Ury, 

B. Patton 

 

 

Getting to Yes, Principieel 

onderhandelen voor het best 

mogelijke resultaat 

Atlas Contact  9789047016854 €17,50 2022 

 

W.L. Ury, 

 

Onderhandelen met lastige 

mensen 

Business Contact 9789047003601 €22,99 2010 

Marshall B. Rosenberg Geweldloze Communicatie Lemniscaat 9789047703617 €25,00 2011 

 

H.C.M. Prein Beroepsvaardigheden en 

interventietechnieken van de 

mediator 

Sdu Uitgevers 9789012406499 

 

€49,76 2020 

E. Schutte, J. Spierdijk Advocaat in mediation - tips, 

trucs en blunders 

Sdu Uitgevers 9  9789012384803 €47,57 2011 

 
 

 

 

 


